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05 RAISONS DY PRENDRE PART

Vous travaillez dans une administration? Vous étes impliqués dans la chaine de gestion de
planification, budgétaire, des marchés publics ou des achats?

Ce séminaire est fait pour vous!

Voici5 raisons incontournables c’y prenclre part.

£} Mettre fin audécalage chronicue entre buclget et marchés publics
Aligner programmation budgétaire, PPM et exécution des marchés pour éviter reports,

annulations et sous-consommation des crédits.

] Améliorerle taux d’exécution bucdgétaire etla qualité dela dépense

Passer d'une logique de consommation des crédits a une logique de résultats mesurables.

E) Renforcerlacoordination SPM - Finances - Planification

Installer un langage commun entre les acteurs clés du budget-programme et de la commande

publique.

3 sécuriserles engagements etlimiterles irrégularités budgétaires
Réduire les engagements sans couverture, les marchés hors programmation et les rejets des

contrdles financiers.

£ sraligner surles réformes etstandards internationaux

Appliguer les bonnes pratiques recommandées par les bailleurs et les cadres de gestion axée sur

les résultats.

QUIEST (SONT) LESFOMATEURS

AkibouBASSABIMOUSSE

o Consultant - Formateur en Passation des Marchés Publics
financés par les bailleurs de fonds intervenant auprés de cadres

et organisations de 17 pays d’Afrique.

Charge de Cours de Politiques et Directives des Institutions

. Financieres en matiere de passation de marcheés publics pourle

compte des Masters Professionnels en Marchés Publics et PPP.




PROGRAMME DETAILLE DU SEMINAIRE

Accueil etmotde bienvenue de BASS CONSULTING
Session c’introduction au séminaire de formation:iclentification cles attentes particulieres ces participants,
cliscussions et valiclation clu planning du séminaire cle formation

BUDGET-PROGRAMMEET CHAINE DELA DEPENSE PUBLIQUE
. Principes et architecture du budget-programme
. Logique objectifs - activités - indicateurs - résultats
- Chaine budgétaire et chaine de la commande publique
- Roles et responsabilités des acteurs
Etudles de cas : incohérences budgétaires et impacts sur les marchés

JOUR1

PLANIFICATION DES MARCHES PUBLICS ETPROGRAMMATION BUDGETAIRE
. Lien entre budget-programme et Plan de Passation des Marchés (PPM)
. Définition du besoin et cohérence avec les actions budgétaires
. Priorisation des marchés en fonction des résultats attendus
. Calendrier de passation et contraintes budgétaires
Atelier pratique : alignement PPM - budget-programme

JOUR2

ENGAGEMENTS, AUTORISATIONS ET SECURISATIONBUDGETAIRE
. Autorisations d’engagement et crédits de paiement
. Engagement juridique et engagement comptable
. Roéle du contrdle financier dans le budget-programme
. Gestion des risques d'engagements irréguliers
Cas pratiques : sécurisation budgétaire d'un marché

JOUR3

EXECUTIONDES MARCHESETPILOTAGEPARLESRESULTATS
. Suivi de l'exécution physique et financiere
. Indicateurs de performance liés aux marchés publics
JOUR4 - Gestion des écarts entre prévisions et réalisations
. Avenants, réajustements et impacts sur les résultats
Etudes de cas : marchés performants vs marchés a faible impact

REPORTING, REDEVABILITEET AMELIORATION CONTINUE
. Reporting budgétaire et reporting marcheés publics
- Exploitation des données pour la prise de décision
. Role des audits et évaluations de performance
. Capitalisation des legons apprises
JOURS Atelier de synthése : modeéle intégre budget-programme / marchés publics
Quiiz d'évaluation finale des acquis
Recommandations pour les administrations participantes
Evaluations finales cle laformation
Remise cdes attestations & cloture dela session de formation
Photocde famille

QUELQUES IMAGES AVEC NOS PARTICIPA




TARIFICATION DU SEMINAIRE

(SANS HEBERGEMENT) ¢ FRAISDE FORMATION
@ HEBERGEMENT COMPLET (06 NUITEES)
1 'ooo'ooo FCFA ¢  PETIT-DEJEUNER (BUFFET)
¢ UNE TABLETTE NUMERIQUE NEUVE
2,000 S ¢ DEJEUNERPAR JOUR AU RESTAURANT DE LHOTEL
@  PAUSE-CAFE FIN D'APRES MIDI (EN SALLE)
¢  KIT COMPLET DE FORMATION
(AVEC HEBERGEMENT) @ UNCOFFRET DE LUXE PERSONNALISE
1 i 500.000 ECEA @ ATTESTATION DE FORMATION AVEC QR SECURISE
DE VERIFICATION
@ CLEUSBGRAVE AULASERAVEC LA
3,000 S DOCUMENTATION COMPLETE DU SEMINAIRE

Frais cle participation (prise en charge institutionnelle)

Montant a régler par ladministration, linstitution ou 'organisme employeur
du participant.

Envoyez votre mail / celui de votre administration +
Le Titre de votre 1*" Responsable afin de recevoir une invitation

LE KIT COMPLET QUE VOUS ALLEZ RECE
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Conférencier avec calculatrice ) . , . ,
Tapis Souris Cle USB 3.0 en bois grave au laser

& stylo

Tablette numérique avec clavier I - . o .
g hette* Coffret (porte carte de visite, stylo de luxe et p’arte clé en cui )* Attestat|0n / Certlflcat de fln
pochette avec votre nom complet grave au laser



VOTRE FORMULAIRE DINSCRIPTION

NOM DE LA STRUCTURE

THEME CHOISI

PARTICIPANT.E.S

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

VALIDATION

Cheque [ | Nom.s & Prénom.s

Virement bancaire I:I Fonction

Faita
Autre [ ]

Montant total HT

Signature & Cachet

CONDITIONS GENERALES DE VENTES
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LES STRUCTURES QUINOUS ONT CHOIS
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MINISTERE
DU BUDGET

CABINET INTERNATIONAL DE FORMATION ET CONSEIL

)
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+97105 061528 62 | Dubai (United Arab Emirates)

consulting@bassentreprises.com

www.bassentreprises.com
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